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În prezent, se constată o creștere accelerată a prețurilor în sectorul agricol, 
fenomen determinat de o serie de factori aflați în strânsă legătură cu evoluția 
pandemiei de Covid-19. 

Principalele aspecte care au condus la acest fenomen:

•	 De la începutul pandemiei de Covid-19 și al perioadelor de izolare, prețurile 
pentru materialele informatice (calculatoare, imprimante și alte echipamente 
periferice) a crescut în medie cu 30%. În condițiile în care aproximativ 70% din 
componentele electronice sunt fabricate în Asia, perioada de izolare de două 
luni prin care a trecut întregul continent la începutul pandemiei a determinat 
o închidere de aproape două luni a uzinelor producătoare ale acestor 
componente, cu efecte în cascadă.

•	 O mare parte a constructorilor de aparatură electronică din Europa au avut 
stocuri considerabile de materiale, dar trecerea în proporție covârșitoare la 
programul de telemuncă a sporit cererea, ceea ce a condus la o epuizare 
rapidă a stocurilor și, implicit, la o creștere a prețului acestor componente.

•	 Din cauza pandemiei, constructorii auto și de mașini agricole au redus 
producția, ceea ce a dus la reducerea comenzilor pentru diferite componente 
electronice utilizate în construcția de mașini agricole.

CONTEXTUL 
PANDEMIC ACTUAL
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•	 Producătorii de componente electronice s-au reorientat și au dirijat 
producția de semiconductori și componente către fabricanții de aparatură 
electronică.

•	 La reluarea activității la parametrii normali, constructorii de mașini s-au 
confruntat cu lipsa componentelor, ceea ce i-a obligat să reducă producția 
de mașini noi, piața fiind obligată astfel să se îndrepte către achiziția de 
mașini uzate. Prețul acestor mașini a ajuns să crească astfel cu până la 
24% în raport cu anul 2019. 

•	 Ca urmare a reducerii cererii de petrol din partea companiilor aeriene și a 
companiilor specializate în transportul rutier de mărfuri, prețul petrolului 
a scăzut pâna la o valoare de 20 dolari pe baril în luna mai 2020 și a 
condus la reducerea producției de petrol. Odată cu reluarea activității, 
cererea a crescut, iar prețurile au crescut până la 72 de dolari pe baril, cu 
efecte negative asupra întregului lanț, începând cu prețul transporturilor 
maritime, rutiere sau aeriene și până la producerea de energie termică și 
electrică.

Evoluția prețului petrolului în perioada 2019 – 2021 (USD)

Sursa: Etoro.com

CONTEXTUL 
PANDEMIC ACTUAL
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•	 Din cauza reducerii activității, s-au redus în același timp și exporturile din 
țările mari exportatoare, cum ar fi China, SUA, Rusia. În aceste condiții, 
containerele folosite pentru transportul produselor au rămas blocate cu 
precădere în porturile din China, ceea ce a condus în mod evident la scăderea 
exporturilor de către alte țări, prin reducerea, în primul rând, a transporturilor 
maritime. În contextul în care întreaga linie logistică maritimă globală a fost 
perturbată de lipsa containerelor, producătorii au fost nevoiți să apeleze 
la căile aeriene pentru aprovizionarea cu componentele necesare, ceea ce 
s-a răsfrânt automat asupra costului utilajelor.
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Sursa: Bursa.ro, 11 iunie 2021
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•	 O parte din forța de muncă a fost disponibilizată în condițiile reducerii 
timpului de lucru și a producțiilor, reorientându-se către alte sectoare unde 
exista cerere, întoarcerea la vechile locuri de muncă fiind posibilă de regulă 
doar prin măsuri care conduc la creșterea prețului produselor, dar care în 
același timp creează la nivelul multor întreprinderi o criză de sub-producție. 
La aceasta se adaugă și creșterea salariului mediu net, iar evoluția sa este 
prezentată în imaginea următoare.

Evoluția salariului mediu net în România (LEI)

Sursa: Bursa.ro, 11 iunie 2021
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•	 De asemenea, s-a redus producția de cherestea, oțel, cupru – adică a 
materiilor prime folosite în construcția de mașini, ceea ce a determinat 
o creștere a prețurilor de achiziție la aceste materii prime. Doar prețul 
oțelului a crescut cu 40% într-un singur an, ceea ce a determinat 
creșterea costului de producție și implicit a prețului mașinilor agricole.                                                                  
După estimările lui Frédéric Martin, președintele AXEMA (Uniunea Industrialilor 
din Agro-echipamente, Franța), numai din această cauză, prețurile mașinilor 
agricole vor crește cu aproximativ 15 – 20% față de anul 2021.

Evoluția prețului materiilor prime 2019 – 2022 (USD)

Sursa: S&P Dow Jones Indices, spglobal.com

CONTEXTUL 
PANDEMIC ACTUAL

Indicele major S&P GSCI, care măsoară evoluţia preţurilor mondiale ale 
materiilor prime, a crescut cu 13,5% în primul trimestru al anului 2021, în pofida 
unor scăderi pe care le-a consemnat în martie, dinamica pozitivă bazându-se 
pe semnele de redresare a economiei lumii. Iar luna aprilie 2021 a fost doar 
începutul, deoarece la sfârșitul anului creșterea prețurilor materiilor prime a 
fost de 42%, comparativ cu anul 2020. 
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•	 Anul agricol 2019 – 2020 a fost caracterizat de obținerea unor producții 
relativ reduse, ceea ce a încetinit ritmul reînnoirii parcului de mașini 
agricole (corelat și cu absența unor programe de investiții în fermele 
agricole pe fonduri structurale). Ulterior, în anul agricol 2020 – 2021, odată 
cu diminuarea constrângerilor și creșterea cererii, unitățile comandate nu 
au putut fi livrate în termenele prevăzute din cauza producției încetinite. 
Astfel, prețul de vânzare a utilajelor a crescut brusc.

Toți acești factori, și nu numai, au condus în mod direct la o creștere a 
prețurilor, inclusiv pentru mașinile agricole noi. Dacă în mod tradițional 
se înregistra o creștere medie anuală de 4% - 6%, de regulă în lunile 
septembrie și octombrie, în anul 2021 s-a observat o mărire a prețurilor 
în două, trei sau chiar patru etape, cu valori ce uneori au ajuns și la 12% - 15%. 
Estimăm că aceste creșteri de prețuri vor continua și în anul 2022.

În contextul conflictului ruso-ucrainean, este de așteptat o creștere 
suplimentară a prețurilor din cauza instabilității piețelor de materii prime 
și energie (în cazul produselor petroliere, această creștere a fost de 24% 
numai în primele două săptămâni de la izbucnirea conflictului). 

CONTEXTUL 
PANDEMIC ACTUAL
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TERMENE 
DE LIVRARE
Pe piața vânzărilor de utilaje agricole, situația pandemică din ultimii ani a avut 
implicații puternice și asupra termenelor de livrare a mașinilor.

Majoritatea distribuitorilor dau asigurări că au finalizat comenzile de mașini 
agricole pentru anul 2022, însă sunt posibile întârzieri foarte mari la livrare. 
De exemplu, pentru echipamentele electronice care intră în componența 
mașinilor agricole, aceste întârzieri pot ajunge chiar și la 6 – 8 luni. 

În cazul în care solicitați o mașină sau un echipament cu o configurație diferită 
față de cea standard a distribuitorului, este, de asemenea, posibilă apariția 
unei întârzieri semnificative (de exemplu, simpla modificare a producătorului 
anvelopei poate determina o întârziere de 5-6 luni la unii producători de utilaje). 

Conform informațiilor puse la dispoziție de producători, utilajele 
comandate în primele trei luni ale anului 2022 vor intra în proces de 
fabricație în anul 2023.
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PROCESUL 
DE ACHIZIȚIE
Pentru a-și securiza producția, majoritatea producătorilor operează în această 
perioadă o serie de discounturi suplimentare, prin intermediul distribuitorilor 
și al dealerilor. Acest lucru conduce către recomandarea de a programa o 
viitoare achiziție cât mai curând posibil.

Recomandări cu privire la achiziții:

•	 Achiziționați doar de la distribuitorii sau dealerii autorizați, chiar dacă 
există o diferență de preț de 4% - 5% între oferta dealerului autorizat și cea 
a unui dealer neautorizat de producător pentru zona respectivă. În acest fel, 
evitați o serie de posibile probleme ulterioare legate de livrare, garanție, 
exploatare, specificații, reparații și întreținere. 

Dealerul autorizat nu acoperă garanțiile pentru utilajele achiziționate 
de la alți dealeri. De multe ori, pe piața de mașini agricole pot apărea 
oferte atractive din partea unor dealeri din alte țări (Ungaria, Italia, 
Olanda, Germania etc.), care însă nu dețin pe teritoriul național niciun 
punct de service, nu au magazine de piese de schimb și nici mecanici 
pentru întreținere și reparații și nu pot sprijini fermierii care au cumpărat 
utilajele de la ei în situațiile în care apar probleme.

•	 De regulă, un distribuitor autorizat configurează echipamentele pentru 
cerințele agrotehnice și comerciale specifice zonei sale de activitate. Este 
posibil ca o mașină configurată pentru altă țară sau regiune geografică să 
nu corespundă efectiv nevoilor din ferma dumneavoastră.
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•	 Verificați cu atenție specificațiile tehnice și opțiunile din oferta prezentată, 
chiar dacă cunoașteți de multă vreme distribuitorul. Trebuie să vă asigurați 
că ceea ce doriți să cumpărați este ceea ce aveți nevoie. O putere mai 
mare a motorului nu înseamnă neapărat un randament mai mare și poate 
conduce la distrugerea utilajului din spatele tractorului. De asemenea, o 
putere mai mică nu înseamnă doar un preț redus: puteți ajunge în situația 
în care să nu puteți realiza legătura funcțională între tractor și implement.

•	 În majoritatea lucrărilor agricole, o lățime de lucru redusă nu poate fi 
compensată prin mărirea vitezei de deplasare, după cum un utilaj cu 
lățimea mai mare nu necesită reducerea vitezei. Fiecare lucrare și fiecare 
utilaj agricol sunt caracterizate de o viteză optimă de lucru.

•	 Configurați utilajele în acord cu celelate implemente pe care le aveți 
pentru a nu fi nevoit să schimbați întregul parc.

•	 Verificați istoricul și credibilitatea dealerului, pentru a evita eventuale 
probleme legate de încetarea activității acestuia. 

•	 Verificați existența unui service proactiv și a unei baze de piese de schimb 
în apropierea fermei dumneavoastră, informații pe care le puteți obține cu 
ușurință de la ceilalți fermieri din zonă sau chiar de la dealerul respectiv. 

•	 Un alt aspect de care ar trebui să țineți cont în momentul alegerii unui 
echipament ține de deprecierea în timp a utilajului. Puteți obține informații 
relevante prin consultarea unor site-uri de revânzare a utilajelor, comparând 
prețul de achiziție a utilajului nou cu prețul unui utilaj similar dar cu o 
vechime corespunzătoare perioadei de amortizare pe care o doriți.

Un utilaj care suferă o depreciere mare într-un interval de timp relativ 
scăzut (3-5 ani) prezintă o fiabilitate redusă în ceea ce privește 
exploatarea și este recomandat să verificați acest aspect și în cazul 
altor producători.

PROCESUL 
DE ACHIZIȚIE
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•	 Înainte de a lua decizia unei achiziții, este recomandat să calculați cu 
atenție costurile de exploatare a noului utilaj pe unitatea de suprafață, 
pentru a vă asigura că puteți amortiza costul utilajului și că acesta este 
rentabil pentru ferma dumneavoastră.

•	 În cazul unui credit, verificați cu foarte multă atenție condițiile de finanțare 
și mai ales asigurarea utilajelor pe perioada de rambursare a creditului.

•	 Pentru achizițiile prin intermediul fondurilor europene nerambursabile, 
verificați informațiile disponibile pe site-ul Agenției pentru Finanțarea 
Investițiilor Rurale: www.afir.ro.

O ofertă întocmită de către un distribuitor autorizat îl obligă pe acesta 
la respectarea specificațiilor prezentate, inclusiv a prețului, pe toată 
durata de validitate a ofertei. Orice modificare se poate face doar cu 
acordul dumneavoastră prin anularea ofertei existente și prezentarea 
unei noi oferte.

PROCESUL 
DE ACHIZIȚIE
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CONTRACTUL 
DE ACHIZIȚIE
Având în vedere termenele de livrare volatile din 2022, recomandăm ca, odată 
ce v-ați hotărât, în perioada de valabilitate a ofertei să întocmiți și să semnați 
și contractul, securizându-l prin achitarea unui avans minim. În acest fel, 
vânzătorul este obligat la respectarea condițiilor contractuale și a termenelor 
de livrare.

La semnarea unui contract de achiziție, dumneavoastră puteți decide momentul 
livrării, astfel încât să diminuați eventualele cheltuieli suplimentare legate 
de finanțare (spre exemplu, dobânda plătită între momentul accesării creditului 
și momentul livrării).

Dacă este posibil, ar fi recomandat să discutați cu distribuitorul ca, în cazul 
depășirii datei de livrare, să vă asigure o soluție tehnică de înlocuire (un utilaj 
din flota distribuitorului care să vă permită să vă desfășurați activitatea). Acest 
lucru vă poate furniza și o informație utilă despre seriozitatea dealerului.

În cazul achiziționării unui utilaj second hand, este necesar să aveți în vedere o 
verificare a utilajului și remedierea unor eventuale uzuri sau înlocuirea pieselor 
deteriorate cu cel puțin o lună înainte de începerea campaniei agricole. 
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PREGĂTIREA 
OPERATORILOR
O foarte mare atenție trebuie acordată personalului care va deservi mașina, 
deoarece există tendința unei mari inerții din partea acestuia, mai ales în 
condițiile schimbării mărcii. 

Operatorul va compara în permanență noua mașină cu cea veche, cu care 
era obișnuit, și poate fi destul de reticent în ceea ce privește lucrul cu noul 
utilaj. Este indicat ca pregătirea operatorului să se facă din timp, pentru a 
avea posibilitatea să se obișnuiască cu comenzile, cu modul de lucru și să-și 
însușească metodologia de întreținere, reparații și principalele reglaje ale 
utilajului. 

Aceeași pregătire suplimentară este necesară și pentru cei care vor urmări 
funcționarea mașinii, evoluția consumurilor, activitatea și productivitatea 
utilajului.

Totodată, nu uitați să vă reînnoiți abonamentele pentru agricultura de precizie 
pentru perioada dorită.

Este recomandat ca, în cazul achiziționării unui utilaj nou, să prevedeți 
o perioadă minimă de 2-3 săptămâni necesară pentru ca operatorii 
să se obișnuiască cu utilajul sau pentru desfășurarea unor cursuri de 
formare/instruire.
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CONCLUZII

Deși cei mai mulți fermieri sunt tentați să fie precauți în această perioadă în 
ceea ce privește achiziția de utilaje noi, cel puțin până la ieșirea din iarnă a 
culturilor de toamnă, recomandăm o evaluare atentă a necesității achiziției și, 
în măsura în care este posibil, o programare cât mai rapidă a acesteia, pentru 
a putea beneficia de prețurile actuale și de termenele de livrare avantajoase.

O foarte mare atenție trebuie acordată specificațiilor tehnice ale utilajelor și, 
dacă este cazul, solicitați informații suplimentare care să fie trecute pe oferta 
tehnică. La livrare veți primi utilajul descris în ofertă, pentru care ați încheiat un 
contract și ați plătit un avans minim, în timp ce pentru promisiunile verbale nu 
aveți nicio garanție, ele pot să nu se regăsească la modelul utilajului care vă 
va fi livrat. 

Eficiența utilajelor agricole și operațiunile efectuate cu acestea trebuie 
întotdeauna raportate la specificul fermei dumneavoastră – tipul de sol, 
condițiile climatice, tipul de cultură. Deseori realitatea de pe teren este diferită 
de cea din filmele de prezentare a mașinilor agricole.
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Clubul Fermierilor Români
pentru Agricultură Performantă
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